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  Les formateurs consultants IBG  

  en entreprise  

 

L’expérience Impact Business Game … 
 

Des références nombreuses et complémentaires  
- En formation continue pour adultes (salariés, dirigeants de PME, cadres créateurs 

d’entreprise)  

- Auprès d’entreprises (industrie, services) 

- En français, en anglais 

 

L’expérience de l’entreprise      
- Des formateurs consultants expérimentés, chefs d’entreprise, capables d’apporter une 

qualité d’écoute et d’échange à des professionnels 

- Des cas d’entreprises construits à partir d’exemples réels favorisant les effets miroirs 

 

La priorité au contexte grâce à la maîtrise de plusieurs logiciels de 

simulation et l’ingénierie de formation  
IBG utilise plusieurs types de simulateurs afin de mieux s’adapter au contexte de la 

formation. L’outil doit toujours servir la finalité du cas et favoriser la compréhension du 

lien de causalité action=> résultat.   

Les scénarios sont construits, préparés et testés en fonction des situations attendues.   

Un soin particulier est apporté à la définition de la finalité de l’exercice (atteinte 

d’objectifs, aptitudes ou compétences à acquérir, …).  

 

 La diversité des compétences mises en œuvre  
Un diagnostic en amont permet de définir les compétences qui seront mises en œuvre : 

travail en équipe, aptitude à l’analyse et au partage d’informations, réalisation de 

documents prévisionnels, lecture et compréhension des documents de gestion (bilan, 

compte de résultat), approche des coûts de revient ou des budgets, réalisation d’exercices 

de négociation (partenariat, achat, vente, …). 

  

La capacité d’ingénierie pour répondre à votre problématique 

Une équipe passionnée par cette approche de pédagogie active novatrice est à votre 

écoute pour imaginer et créer l’approche qui répondra à votre demande. 
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